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Luz verde para crecer

1 Comunicadora Social, egresada de
la Universidad Nacional de Córdo-
ba, Valeria Verde tuvo su gran es-
cuela en la consultora MKT. “Manuel
San Pedro fue mi guía y mi mentor”,
afirma.

“A través de la investigación de
mercado me fui acercando a las
empresas y los consumidores”,
cuenta Verde”, quien reconoce que
“como todo estudiante de comu-
nicación antes estaba más a la iz-
quierda que a la derecha”.

Acostumbrada a reinventarse, condujo
un proyecto del BID e hizo trabajos co-
mo independiente para Ibope, Disco y
Porta, entre otras, antes de ingresar co-
mo gerente Comercial de Vitnik, a la
que también atendió como consultora
durante dos años.
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Cuando ella ingresó a la compañía, sin em-
bargo, introdujo un innovador sistema de
metas e incentivos para su red de reven-
dedoras que produjo grandes resultados.
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Aunque le cueste reconocerlo, fue parte del
gran crecimiento de la empresa. “Fue todo li-
derado por Ramin –dice ella-. Es fundamen-
tal su visión de líder”.
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Otro de los puntos donde pisó fuerte fue en la incur-
sión de la web 2.0. “Empezamos un proceso de feed-
back y otros procesos de formación de la cadena co-
mercial que estuvieron muy piolas, el balance es muy
positivo y los entendidos dicen que somos un caso po-
co común, un caso de estudio”, cuenta Valeria.

Su agenda es agotadora: organiza gigantescos eventos de
presentación de temporadas, viaja por todo el país abrien-
do mercados y visitando representantes (ha estado has-
ta en Ushuaia) y nunca le falta tiempo para inventar algún
programa insólito con sus hijos Facundo y Joaquín o ha-
cer masivas reuniones con amigos en su casa.
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